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Le partenariat La Cense - une démarche 
soutenue par la Fédération Française 
d’Equitation

« Le bon partenariat c’est celui qui marche […] un partenariat avec les 
centres équestres qui ne se sentent pas exclus de pouvoir 
parler éthologie…»

« Un partenariat qui intègre les enseignants d’équitation et les cavaliers 
dans une réflexion et une initiation à l’éthologie me semble le meilleur 
partenariat que l’on peut avoir. […] et je salue une première initiative du 
Haras de La Cense […] qui s’ouvre vers les centres équestres pour pouvoir 
participer à l’intérieur des établissement à la découverte de l’éthologie. »

Serge Lecomte, Président de la FFE (voir l’interview en ligne) �

La méthode La Cense et le stage découverte d’équitation 
éthologique sont présents dans les avantages licence fédérale 
2008

Le lancement du partenariat La Cense avec les centres équestres 
est accompagné d’une promotion dans la REF de la rentrée 2007-
2008 
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L’objectif et les bénéfices du partenariat
Les objectifs : 

- Associer les centres équestres à la démarche d’init iation et 
d’intégration de l’équitation éthologique auprès de  leurs membres.

- Promouvoir  la méthode d’apprentissage d’équitatio n éthologique 
« La Cense » ainsi que sa pratique dans le centre éque stre partenaire.

Les bénéfices pour le Centre partenaire :

� Intégrer l’équitation éthologique dans leurs activités dites 
« classiques » afin de renforcer le lien « homme-cheval », 
demande latente des cavaliers

� Augmenter la fréquentation du centre en proposant de 
nouveaux produits et services

� Fidéliser la clientèle avec cette nouvelle approche

� Augmenter le nombre de clients

� Améliorer, à terme, la qualité de la cavalerie
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L’objectif et les bénéfices du partenariat
Les objectifs : 

- Associer les centres équestres à la démarche d’init iation et 
d’intégration de l’équitation éthologique auprès de  leurs membres.

- Promouvoir  la méthode d’apprentissage d’équitatio n éthologique 
« La Cense » ainsi que sa pratique dans le centre éque stre partenaire.

…Les bénéfices pour la Cense …

� Faire connaître au plus grand nombre l’équitation éthologique 
et en faire la promotion

� Diffuser la Méthode, outil d’auto-formation, auprès des 
cavaliers du centre

� Former des instructeurs pour dispenser les stages de mise en 
pratique et relayer la méthode dans les centres
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DU PARTENAIRE

1. La formation

� L’ensemble des instructeurs du centre doivent participer à
la 1ère journée de formation (animation du stage découverte)�

� Le Centre partenaire s’engage à utiliser exclusivement la 
méthode La Cense et à dispenser les stages uniquement 
avec des instructeurs ayant été formés par La Cense
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DU PARTENAIRE

2. L’organisation

� Un espace (lieu et temps) sera accordé aux cavaliers qui 
souhaitent mettre en pratique les enseignements de la 
Méthode (modalités à définir)�

� Une cavalerie, progressivement formée, sera attribuée 
pour permettre d’effectuer les stages

� Le centre partenaire s’engage à utiliser le matériel 
d’équitation éthologique La Cense

� A des fins statistiques, le centre transmettra à La Cense 
les coordonnées des cavaliers ayant effectués un stage.
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DU PARTENAIRE

3. La sensibilisation des cavaliers à l’approche

� Remise du kit d’essai à l’ensemble des cavaliers inscrits 
dans le centre

� Organisation d’au moins de 1 session de sensibilisation 
et de découverte de l’équitation éthologique dans l’année, 
sur l’ensemble des reprises.

� Utilisation et mise en avant dans le centre du matériel de 
communication remis par La Cense  (Poster, livret 
d’accueil,…)�
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

1. La formation

� 1 journée de formation des instructeurs du centre offerte 
afin de pouvoir animer le stage découverte

� La présence d’un instructeur La Cense pour 
accompagner les instructeurs lors de l’animation du 1er stage 
découverte (conditions particulières pour les grands centres)�

� Des conditions partenaires spécifiques pour les cursus de 
formation professionnelle aux brevets fédéraux permettant 
d’animer les stages de Degré 1 & 4

� L’accès au site partenaire (extranet réservé) permettant 
d’être en lien direct avec les instructeurs et experts La 
Cense pour un soutien technique et pédagogique
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

2. Le stage découverte

� Descriptif du stage découverte (Durée globale : 3h30) : 

• Théorie (1h15)�
- Accueil / Présentation des stagiaires et de l’instructeur (10 min)�
- Film video (15 min) présentant l’équitation éthologique (philosophie, 

démonstrations, résultats)�
- Les fondamentaux de l’équitation éthologique (présentation par l’instructeur, 

50 min)�
• Pratique (2h00)�
- Série d’exercices à effectuer au sol, puis en fin de cession, applications sur 

quelques exercices montés.
• Conclusion (15 min)�
- Ressentis de chacun sur le stage, renvoi sur l’auto-formation

� Vente de basic set gamme standard (licol, stick, corde, 
cordelette) à -50% (49� l’ensemble) permettant d’animer 
le stage découverte

� Le stage découverte n’est assujetti à aucun 
commissionnement de La Cense (100% du CA au centre 
partenaire- prix public : 49,90� )�
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

2. Le stage découverte (…)�

� Promotion du stage découverte au travers des actions 
menés avec le Coffret cadeau « Pack Découverte » : 

• Par le partenariat avec Nature et Découverte ® avec l’édition d’un 
coffret spécial distribué dans les 70 magasins présents en France 
(en cours de négociation)�

• Par le Salon du Cheval 2007 où le coffret spécial Noël sera 
vendu sur un stand dédié et via la boutique on-line La Cense

• Par le partenariat avec Week-end desk via l’insertion du stage 
dans le week-end desk « Aventures » (prévu au 1er semestre 
2008)�

• Par le biais des actions de communication menées par La Cense 
(Web, TV *, Presse, RP…)�

* Campagne TV sur chaines nationales programmée à partir
du 250ème partenaires La Cense
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

3. Partenaire La Cense

� le soutien de la Fédération Française d’Equitation
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

4. La visibilité de La Cense

� Une couverture médiatique forte associant les partenaires et 
de fortes actions de recrutement / génération de trafic.

• Presse : Une campagne presse d’envergure dans la presse 
spécialisée… mais aussi grand public (magazines TV, Féminins…)�

•Télévision : Une campagne TV sur les grandes chaînes hertziennes

* Campagne TV sur chaines nationales programmée à partir du 250ème partenaires La Cense
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

4. La visibilité de La Cense (…)�

•Évènements : Une forte présence au Salon du cheval 2007 : 
(lancement officiel grand public) et des rendez-vous réguliers 
organisés au cours de l’année (ex: les journées éthologiques) 
ayant pour objectif de faire la promotion de l’équitation 
éthologique et des centres partenaires

• Internet : 
Campagne de publicité online et actions de recrutement
Visibilité sur le site La Cense Partenaires et envoi de leads 

commerciaux (animation réseau partenaires).

• Relations Presse : Une agence de presse dédiée pour 
valoriser La Cense et ses partenaires 
auprès des professionnels, des cavaliers
et du grand public.
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

5. Les outils d’aide à la vente

� La mise à disposition de matériels de promotions de 
l’équitation éthologique:

- Matériel équitation éthologique en démonstration (basic set…)�

-Livret de présentation et chevalet (dépliant de recrutement en libre 
service)�

-CD découverte (kit de démonstration à remettre à chaque cavalier)�

-Kakemono, poster

-Des kits de communication (mailings, emailings…) développés par La 
Cense, personnalisés avec le centre partenaire et envoyés auprès des 
clients du centre

� une centrale de réservation pour les stages découvertes 
mise à la disposition des centres partenaires
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

Les supports de communication
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Les engagements
LES ENGAGEMENTS DE LA CENSE

5. Les outils d’aide à la vente (…)�

� un site web « Partenaires » :
•Accès grand public : pour faciliter l’accès aux centres proposant la 
pratique de l’équitation éthologique
•Accès Pro : pour entretenir un dialogue permanent avec le terrain et
sans cesse faire évoluer la démarche pédagogique.

� Un accès privilégié pour les membres du centre aux produits 
et événements organisés par La Cense (-50% pour les 

journées éthologiques, remises sur la boutique …)�

� Une journée de démonstration annuelle animée par La 
Cense dans le centre partenaire.
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Dispositif Partenariat La Cense

• Produits et services
– Formation en ligne
– Stages découverte
– pack stage découverte
– Stages degrés 1 à 6
– Formation professionnelles et 

école La Cense
– Matériel éthologique

• Assistance
– Pédagogique
– Promotion/Marketing
– Commerciale/Ventes

• Supports et médias
– Site e-learning/communautaire de 

formation à la méthode
– Site partenaires La Cense
– support F.F.E.
– Réseaux de distribution
– Médias
– Evénements

• Engagements
– Qualité de service
– Disponibilité
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Haras de La Cense – le lieu
• Formation professionnelle
• Assistance et support

Boutique en ligne La Cense
• Discount matériel éthologique
• Supports de cours
• Commissionnement

Site partenaires La Cense
• Espace personnel partenaires en 
ligne
•Centrale de réservation des stages
• Assistance et support professionnels

Grande distribution**
Pack stage découverte

Médias
• Presse
• TV *
• RP

Evénements La Cense
• Salon du cheval
• Journées éthologiques
•…

F.F.E.
• Avantages licence

Méthode La Cense  e-learning
• Site de formation en ligne
• Espace communautaire
• échange et partage d’expériences
• virtual classrooms …

Site La Cense Pro
• Espace dédié aux instructeurs et
formateurs méthode La Cense
• Assistance et soutien pédagogique

Supports Internet à disposition
des partenaires

Promotion marketing associant
les partenaires

* Campagne TV sur chaines nationales programmée à partir
du 250ème partenaires La Cense

** Vente du pack dans des réseaux de 
distribution grand public multiples (Nature et 
découverte, Fnac, Décathlon, Weekend 
Desk… ) (négociations en cours)�
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Partenaires La Cense
• Stages découverte
• Stages degrés 1 à 4
• Méthodes

Site partenaires La Cense
• Espace personnel partenaires en ligne
• Centrale de réservation des stages
• Assistance et support professionnels

Grande distribution *
• Pack stage découverte

Le pack renvoie vers le site des 
Partenaires de La Cense pour 
identifier le centre partenaire le 
plus proche et réserver 
un horaire pour pratiquer près 
de chez soi

Une fois la réservation prise
le stagiaire vient dans le centre partenaire
Pour suivre son stage découverte et par la 
suite se former à l’équitation

F.F.E.
• Avantages licence

Le pack stage découverte est
présent dans les avantages
licence FFE 2008

Exemples de fonctionnement du dispositif

Le pack stage découverte est
distribué en grande distribution

* Vente du pack dans des réseaux de 
distribution grand public multiples (Nature et 
découverte, Fnac, Décathlon, Weekend 
Desk… ) (négociations en cours)�
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Partenaires La Cense
• Stages découverte
• Stages degrés 1 à 4
• Méthodes

Médias
• Presse
• TV *
• RP

Evénements La Cense
• Salon du cheval
• Journées éthologiques
•…

Les événements organisés par la Cense mettent en avant 
les partenaires afin de drainer des leads et animer le réseau

Les campagnes médias mettent en valeur les partenaires en les associant
systématiquement à la démarche de La Cense

F.F.E.
• Avantages licence

Exemples de fonctionnement du dispositif

* Campagne TV sur chaines nationales programmée à partir
du 250ème partenaires La Cense
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Haras de La Cense
• Formation professionnelle
• Assistance et support

Partenaires La Cense
• Stages découverte
• Stages degrés 1 à 4
• Méthodes

Le partenaire bénéficie de la formation
aux stages découverte et à la méthode La Cense
Pour ensuite dispenser des stages dans son centre

Boutique en ligne La Cense
• Matériel éthologique
• Supports de cours

Le partenaire La Cense 
propose à ses adhérents des 
tarifs préférentiels
sur les produis boutique

Méthode La Cense – e-learning
• Site de formation en ligne
• Espace communautaire

Le partenaire La Cense propose
à ses adhérents des tarifs 
avantageux  pour s’inscrire à la 
méthode en ligne et ainsi 
poursuivre son cursus théorique 
et pratiquer dans son centre 
équestre 

Exemples de fonctionnement du dispositif
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La Cense Education

Charte d’engagement
Partenariat Centre Equestre & La Cense

Pour le Haras La Cense
Jean Pierre Vergnier

Directeur

Pour le centre équestre 
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